
№ 
Назва 

дисципліни 
(курсу) 

Загальний 
обсяг 

Кількість годин 
відведених на 

Форма 
підсумково-
го контролю 

ПІБ 
розробника курсу, 
науковий ступінь, 

вчене звання годин креди-
тів ле

кц
ії 

се
м

ін
ар

сь
кі

 

пр
ак

ти
чн

і 

м
од

ул
ьн

ий
 

ко
нт

ро
ль

 
са

м
ос

ті
йн

а 
  

ро
бо

та
 

53. Комерційна 
дипломатія 72 2 

16 12 - 
4 40 ПМК 

Мельник 
Ганна 

Мирославівна, 
кандидат 

історичних 
наук, доцент 

28 

Мета: формування знань та вмінь, пов’язаних з особливостями формування міжнародних 
відносин, методами і формами регулювання міжнародних відносин, що виникають між суб’єктами 
міжнародних торговельно-економічних відносин з приводу формування та реалізації політик країн та 
системи заходів комерційної дипломатії. 

Завдання:    
Ознайомлення студентів з етимологією та змістом основних понять, категорій та термінів, 

пов’язаних з комерційною дипломатією; формування системних знань про основи комерційної 
дипломатії; вироблення навичок дослідження і аналізу документів, які регламентують сучасні 
міжнародні торговельно-економічні відносини. 

Анотація: 
Дисципліна “Комерційна дипломатія” пропонується студентам з метою  надання майбутнім 

фахівцям знань та вмінь, пов’язаних з особливостями формування міжнародних відносин, методами і 
формами регулювання міжнародних відносин, що виникають між суб’єктами міжнародних торговельно-
економічних відносин з приводу формування та реалізації політик країн та системи заходів комерційної 
дипломатії. 

 


